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STUDILJU DALYKO (MODULIO) APRASAS

Dalyko (modulio) pavadinimas

Kodas

Vartotojy elgsenos ekonomika

Déstytojas / a (-ai)

Padalinys (-iai)

Koordinuojantis (-i): Prof. dr. Asta Mikalauskiené

Vilniaus universitetas
Kauno fakultetas

Kitas / a (-i): Socialiniy moksly ir taikomosios informatikos institutas
Muitines g. 8, LT-44280 Kaunas
Studijy pakopa Dalyko (modulio) tipas
Pirmoji Pasirenkamasis

Igyvendinimo forma

Vykdymo laikotarpis

Vykdymo kalba (-0s)

Kontaktiné (auditoriné)

Pavasario semestras

Lietuviy

Reikalavimai studijuojanciajam

ISankstiniai reikalavimai: néra

Gretutiniai reikalavimai (jei yra): néra

Dalyko (modulio) apimtis Visas studento darbo Kontaktinio darbo Savarankisko darbo
kreditais krivis valandos valandos
5 133 52 81

Dalyko (modulio) tikslas

Vartotojy elgsenos ekonomikos dalyko tikslas yra jgyti teoriniy ziniy apie individy elgsena, iSorinius bei vidinius
individo elgseng lemiancius veiksnius bei sprendimo priémimo procesa ir taikyti jas analizuojant situacijas bei

vertinant vartotojo elgseng rinkoje.

Dalyko (modulio) studiju rezultatai

Studijy metodai

Vertinimo metodai

Gebés taikyti elgsenos ekonomikos
teorijas vykdant praktines uzduotis,
analizuojant ir jvertinant naujausia
informacija pagal atskirus rinkos
segmentus ir tiksling rinka.

Probleminis déstymas, mokslinés

literatiiros analiz¢, grupés diskusija.

Pasirinktos temos atskleidimas ir
pristatymas., tarpinis atsiskaitymas
(apklausa rastu), egzaminas
(apklausa rastu).

Gebés kompleksiskai nustatyti ir
sistemi$kai jvertinti vartotojy elgsena
skirtingose kultlirose atsizvelgiant |
organizacijos veikla lemiancius
veiksnius.

Probleminis déstymas, mokslinés

literatiiros analizé, grupés diskusija.

Pasirinktos temos atskleidimas ir
pristatymas., tarpinis atsiskaitymas
(apklausa rastu), egzaminas
(apklausa rastu).

Gebés vartotojy elgseng lemianciy
vidiniy bei iSoriniy veiksniy analizés
pagalba vertinti organizacijos veikla

bei pateikti siilymus dél
organizacijos veiklos kokybés
gerinimo.

Informacijos paieska, mokslinés
literattros analize, pranesimo
rengimas, aktyvaus mokymaosi

metodai (grupés diskusija).

Pasirinktos temos atskleidimas ir
pristatymas.

Probleminis déstymas, mokslinés
literatiiros analizé, grupés diskusija.

Pasirinktos temos atskleidimas ir
pristatymas.




Gebés nustatyti vartotojo elgsenos
ypatumus atsizvelgiant j vartotojo
galimybes ir biudZetinj ribotuma bei
teikti siillymus dél vartotojo elgesio ir
nuostaty rinkoje. 8.3

Kontaktinio darbo valandos

Savarankisky studijy laikas

ir uzduotys
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Ivadiné paskaita. Susipazinimas su kursu, | 1 1
bendryjy dalyko nuostaty pateikimas.
Individy elgsena. Elgsenos ekonomikos 2 4 6 8 [1]: p. 124-143; 549-570.
reik§mé ir studijy raida.
[2]: p. 449-464.
Papildomos mokslinés
literatliros numatytomis
temomis rinkimas,
sisteminimas ir analizé.
Bihevioristiné mokykla. Vartotoju 2 4 6 8 [3]: p. 269-281.
elgsenos teorija. Vartotojo elgsenos esmé.
Rinkos segmentai ir tiksliné rinka. [4]: p. 171-180.
ISoriniai vartotojy elgsenos veiksniai. 2 4 6 8 [2]: p. 33-134.
Kulttra. Vartojimo kulttira.
[5]: p. 74-92.
ISoriniai vartotojy elgsenos veiksniai. 2 4 6 7 [6]: )
Lo Te . ) . p. 61-68.
Socialiné klasé, Seima ir referentiné grupé.
Papildomos mokslinés
literatiiros numatytomis
temomis rinkimas,
sisteminimas ir analizé,
diskusiniy klausimy
rengimas.
Pasiruo$imas tarpiniam atsiskaitymui. 2 2 10 | PasiruoSimas tarpiniam
atsiskaitymui.
Vidiniai vartotojo elgsenos veiksniai. 2 4 6 8
Motyvacija, gyvenimo biidas, emocijos ir
nuotaika.
Vidini_ai vartotojo .elgs_er_qu _ ve.iksniai. 2 4 6 8 Moksliné literataira: [3]:
Suvokimas, mokymasis, jsitikinimai. p. 221-257. [7: 8; 9].
Papildomos mokslinés
Vartotojo sprendimo priémimo 2 4 6 8 literatliros numatytomis
procesas. Vartotojo galimybés ir temomis rinkimas,
biudZetinis ribotumas. sisteminimas ir analizg,
IvaizdZio teorija vartotojo elgsenoje. 1 4 6 6 diSkl}Siniu klausimy
Pirmasis jspudis ir jvaizdis. Teigiamas rengimas.
jvaizdis. [vaizdis ir dalykiné i§vaizda.




Pasiruo$imas egzaminui ir jo laikymas.

2 10 | PasiruoSimas egzaminui
(paskaity konspekty
analizé, mokslinés
literatliros numatytomis
temomis analizé).

ISviso | 16 | 4 | 32

52 81

Vertinimo strategija

Svoris
proc.

Atsiskaitymo
laikas

Vertinimo kriterijai

Tarpinis atsiskaitymas
(apklausa rastu) T

30 %

9-10 savaite

Apklausg rastu sudaro 20 atvirojo ir uzdarojo tipo
klausimy, kiekvienas kuriy jvertintas 0,5 balo.

Atvirieji klausimai vertinami taip:

0,5: Puikios ir geros Zinios bei gebéjimai, gali baiti
neesminiy klaidy.

0,25: Vidutinés zinios ir gebéjimai, yra klaidy, Zinios ir
gebéjimai dar tenkina minimalius reikalavimus.

0: Netenkinami minimaliis reikalavimai.

Uzdarieji klausimai turi keletg atsakymy varianty, i$
kuriy

vienas yra teisingas. Pazyméjus teisinga atsakyma,
vertinama 0,5 balo, neteisingai — 0 baly.

Galutinis vertinimas: uz klausimus gauty baly suma x
30/ 100 = apklausos rastu kaupiamasis balas.

Svietimo uzsiémimas
(paskaita) P

40 %

Seminary metu
pagal
individualy
studento datos
pasirinkima

Diegiant naujus mokymo(-si) metodus paskaita skaito,
kelia diskusinius klausimus, argumentuotai vertina
studentas, praktinio uzsiémimo metu pasirinkes
numatytgjg tema.

Sis metodas leidZia jsijausti j priiman¢iojo sprendimus
pozicija, mokytis i$ kity klaidy, ugdo strateginj
mastyma.

Vertinimo strategija:

analitinés kompetencijos (gebéjimas atskirti duomenis
nuo informacijos; klasifikuoti; i§skirti teisingg ir
neteisingg informacija; analizuoti; pristatyti
informacija; rasti informacijos trikuma ir sugebéti ja
papildyti.) 3 balai;

komunikacinés kompetencijos (gebé¢jimas vesti
diskusijas; jtikinti aplinkinius ir oponentus; naudoti
jvairias priemones; kooperacija su grupe; ginti savo
nuomong, jsitikinimus; sudaryti trumpa, jtikinama
ataskaitg) 3 balai;

socialinés kompetencijos (Zzmoniy veiksmy vertinimas;
geb¢jimas klausytis; palaikyti diskusijg ar argumentuoti
priesingg nuomong) 2 balai;

savianalizés kompetencijos (gebéjimas vertinti savo
zinias bei jzvalgas atsakant j diskusinius klausimus;
valdyti auditorija; planuoti asmeninj ir grupés laika) 2
balai.

Paskaita praturtinama vaizdinémis priemonémis bei,
esant reikalui, dalomaja medziaga.

Spausdintas pristatymo variantas neteikiamas, ta¢iau
pristatymas (Power Point) talpinamas j virtualaus
mokymosi aplinka (VMA).

Galutinis vertinimas: uz pristatymg gauty baly suma x
40/ 100 = paskaitos kaupiamasis balas.

Egzaminas (apklausa rastu),
E

30 %

Sesijos metu
numatytu laiku

Apklausg rastu sudaro 20 atvirojo ir uzdarojo tipo
klausimy, kiekvienas kuriy jvertintas 0,5 balo.
Atvirieji klausimai vertinami taip:




0,5: Puikios ir geros Zinios bei gebéjimai, gali buti

neesminiy klaidy.

0,25: Vidutinés zinios ir geb¢jimai, yra klaidy, zinios ir
gebéjimai dar tenkina minimalius reikalavimus.

0: Netenkinami minimalas reikalavimai.

UZdarieji klausimai turi keletg atsakymy varianty, i$

kuriy

vienas yra teisingas. PaZyméjus teisinga atsakyma,
vertinama 0,5 balo, neteisingai — 0 baly.

Galutinis vertinimas: uz klausimus gauty baly suma x
30/ 100 = apklausos rastu kaupiamasis balas.

Galutinis jvertinimas = T*0,3+P*0,4+E*0,3

Studentui, (1) nuosekliai semestro laikotarpiu per praktinius uzsiémimus (seminarus, pratybas, laboratorinius, kt.)
nedemonstruojané¢iam numatyty dalyko (modulio) studijy rezultaty pasiekimo pazangos ir (2) nejvykdziusiam
visy tarpiniy atsiskaitymy reikalavimy ir uzduociy dalyko apraSe numatytu laiku, neleidziama dalyvauti egzaminy

sesijoje.

S Leidimo . Periodinio leidinio Nr. | 1 ejdykla ar internetiné
Autorius (-iai) metai Pavadinimas ar leidinio tomas ! nuoroda
Privaloma literatira

[1] Daniel

Kahneman 2016 Mastymas, greitas ir létas Vilnius: Eugrimas, 640 p.
https://www.researchgate.n

o No. 61 et/publlcatlon_/299100427

[2] J. Moore 2011 Behaviorism Behaviorism
Vilnius: Psichologija tau,

[3] Dan Ariely 2018 Nuspéjamai iracionaliis 303 p.
https://www.researchgate.n
et/publication/304215489

From Economic From_Economic_Behavio

[4] Paula-Elena Behaviour to Behavioural ur_to_Behavioural_Econo

Diacon 2016 Economics Vol. 10, no. 1 mics

[5] Robert B. Itakos menas. Kaip Vilnius, Alma litera, 424

Cialdini 2017 paveikti ir jtikinti. p.

[6] Mohammad

Faizul Haque;

Mohammad Lo https://www.researchgate.n

. ) ASA University -
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: - o Vol. 8 No. 1 > -

Islam 2014 A Critical Analysis A_Critical Analysis
https://www.studocu.com/
ph/document/urdaneta-
city-university/economics-

. EPRA International research-1/consumer-
Consumer Behaviour and Journal of behaviour-and-
[7] Praveen Kumar Factors Influencing C influencing-factors-a-
Lo N Multidisciplinary

Prajapati, Consumer Behaviour: a Research, 10(7) conceptual-study-

Dharmnath Uraon 2024 Conceptual Study ' ' 2024/119308007

[8] Wang, Y. ir kt. 2025 Journal of Pacific Rim | https://doi.org/10.1177/183

Psychology, 19 44909251317605

How financial constraints
influence the preference
for material versus
experiential purchases: A
compensatory control
mechanism
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XXI century: moving
beyond ‘as if” behavioural
economics

Letters

[9] Tarnanidis, T., 2025 Administrative https://doi.org/10.3390/ad
Owusu-Frimpong, Purchasing Decisions Sciences, 15(8). 287 mscil5080287
N., Sdousa, B.B., with Reference Points and
Manda, V. K., & Prospect Theory in the
Vlachopoulou, M. Metaverse.
Papildoma literatiira
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Yixin Chen Economics on Consumer mit.v1i3.391
Decision-Making in the
Digital Era
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Alain Samson Economics Guide 2025 nomics.com/be-guide/the-
behavioral-economics-
guide-2025/
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COURSE UNIT (MODULE) DESCRIPTION

Course unit (module) title Code
Academic staff Core academic unit(s)

Coordinating:
Other:

Study cycle Type of the course unit

: Semester or period . .

Mode of delivery when it is delivered Language of instruction
Requisites

Prerequisites: Co-requisites (if relevant):

Number of ECTS credits Student’s workload

allocated (total) Contact hours Individual work

Purpose of the course unit

Learning outcomes of the course unit Teaching and learning methods Assessment methods




Contact hours

Individual work: time and
assignments
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Total
Assessment strategy Wg/'fht Deadline Assessment criteria
Publishin . Issue of a periodical or Publishing house or web
Author (-s) year J Title volume of a publication g”nk

Required reading

Recommended reading

NOTE: Including Open Educational Resources in the reading list is recommended




