DALYKO (MODULIO) APRASAS

Dalyko (modulio) pavadinimas lietuviy
kalba

Dalyko (modulio) pavadinimas angly
kalba

Kodas

Verslumas

Entrepreneurship

Anotacija

Verslumo modulio studijy tikslas yra plétoti studenty asmenines kompetencijas, reikalingas verslo karimui
bei efektyviam dalyvavimui versle darbuotojo, partnerio ar bendrasavininko pozicijose. Paskaity, seminary,
savarankisko ir darbo grupése metu modulio dalyviai jgis verslo kiirimui reikalingas zinias, lavins verslumui
ir verslo veiklai svarbias asmenines ir profesines savybes bei gebé¢jimus, susijusius su kirybiskumu,
inovatyvumu, jzvalga, efektyvia komunikacija, lyderyste, jtaigumu, verslo etika ir neapibréztumo valdymu.

Déstytojas (-ai)

Padalinys (-iai)

Koordinuojantis: dr. Olga Stangej
Kitas (-i): dr. Danguolé OZeliené, Laura
Rimkuté, Taurimas Valys,

Doc. dr. Marija Stonkiené, Gediminas Varnas.

Vilniaus universiteto Verslo mokykla,
Saulétekio al. 22

Studiju pakopa Dalyko

(modulio) lygmuo

Dalyko (modulio) tipas

Pirmoji

Pasirenkamasis

Igyvendinimo forma

Vykdymo laikotarpis

Vykdymo kalba (-0s)

Kontaktinis ir savarankiSkas
darbas

Rudens semestras

Lietuviy/angly

Reikalavimai studijuojanciajam

ISankstiniai reikalavimai:
angly kalbos zinios (lygis — B2)

Gretutiniai reikalavimai (jei yra): néra

Dalyko (modulio)

apimtis kreditais Kriivis

Visas studento darbo

Kontaktinio darbo
valandos

Savarankisko darbo
valandos

5 130

48

82

Dalyko (modulio) tikslas: studijy programos ugdomos kompetencijos

Verslumo modulio studijy tikslas yra plétoti asmenines kompetencijas, reikalingas verslo karimui bei
efektyviam dalyvavimui versle darbuotojo, partnerio ar bendrasavininko pozicijose.

Dalyko (modulio) studijy siekiniai

Studiju metodai Vertinimo

metodai

Gebéti apibrézti  versluma, kaip socialinj- | Interaktyvi paskaita, | Savoky zemélapis, testas
ekonominj  reiskinj,  skirti  pagrindinius | diskusija MS TEAMS VMA Moodle
verslumo tipus, verslumo etapus ir elementus,

apibudinti jy tarpusavio sgsajas, nurodyti

verslininko asmenybei biidingas savybes.

Gebéti  analizuoti  verslo modelius bei | Susitikimai ir diskusijos su | Verslo modeliavimo
organizacijas i§ verslo planavimo, lyderystés, | kviestiniais sveiais (verslo | uzduo¢iy  pristatymas

finansy valdymo, verslo teisés, zmogiskyjy

atstovais) MS TEAMS




iStekliy valdymo, rinkodaros, tyrimy ir | Darbas grupése MS TEAMS | zodziu (tarpinis
intelektinés nuosavybés perspektyvy. kanaluose atsiskaitymas)
Gebéti taikyti teorines Zinias analizuojant bei | Atvejo analizés
sprendziant praktines situacijas versle. Darbas grupése MS TEAMS
kanaluose
Gebéti generuoti idéjas ir jas vertinti. Idéjy generavimo sesija
Darbas grupése MS TEAMS
kanaluose
Gebéti parengti verslo projekta pasirinktos | Darbas grupése MS TEAMS | Verslo projekto
id¢jos jgyvendinimui. kanaluose pristatymas zodziu ir
raStu (galutinis
atsiskaitymas)

Kontaktinio darbo valandos Savamnkﬁkﬂ studijy laikas ir
uzduotys
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1. Verslas sau ir kitiems: | 2 2 6 Testas VMA  Moodle,
verslumo samprata ir reikSmeé sudaryti sagvoky zemélapj.
visuomeniniame kontekste
Studenty  likesciy ~ moduliui
suderinimas
2. Verslumas, kaip asmeninis | 2 2 4 Testai savo paties
kelias: verslininko asmenybé asmenybés bruozy
jvertinimui ir palyginimui
su tradiciniu verslininko
asmenybés portretu.
Savarankiskam pildymui:
., Big 57 asmenybeés testas
3. Nuo jzvalgy iki galimybiy, nuo | 2 2 4 6 Atvejo analizé
galimybiy iki jZzvalgy: kaip pasiskirs¢ius vaidmenimis
gimsta verslo idéjos? grupése, kurybinés ir
analitines 1zvalgy
Kalba patirtis: sesija-susitikimas dirbtuvés.
su verslo atstovu
Mokslinés literatiros
Savarankiskam skaitymui:
Entrepreneurship




in the Theory and
Practice (p. 45-109)

Business Model
Generation: A Handbook
for Visionaries, Game
Changers, and
Challengers (p. 126-145)

4. Nuo id¢jos iki verslo projekto:
idéjos, vertos plano

Kirybines idéjy
generavimo ir atrankos
dirbtuvés.

Mokslines literatiiros
Savarankiskam skaitymui:
Business Model

Generation: A Handbook
for Visionaries, Game
Changers, and
Challengers, (p. 146-159)

5. Nuo verslo projekto iki
realybés: gaminio/paslaugos
modeliavimas

Kalba patirtis: sesija-susitikimas
su verslo atstovu

Atvejo analizé
pasiskirs¢ius vaidmenimis
grupése, gaminio/
paslaugos prototipo

kiirimo dirbtuvés.

Mokslines literatiiros
Savarankiskam skaitymui:
Business Model

Generation: A Handbook
for Visionaries, Game
Changers, and
Challengers, (p. 160-169)

6. Nuo verslo projekto iki
realybés: intelektiné nuosavybé ir
apsauga

Situacijy analizé ir
aptarimas.
Mokslinés literatiiros

Savarankiskam skaitymui:
Open Business Models:
How To Thrive In The New
Innovation Landscape
(p. 155-176)

7. Nuo verslo projekto iki realaus
verslo: verslo modeliavimas

Kalba patirtis: sesija-susitikimas
su verslo atstovu

Sesija-susitikimas su
verslo atstovu; atvejo
analizé pasiskirscius
vaidmenimis grupése,
verslo modeliavimo
dirbtuvés

Mokslinés literatiros

Savarankiskam skaitymui:
Entrepreneurship

in the Theory and
Practice, The




Entrepreneurial Content
(p. 113-176)

Business Model
Generation: A Handbook
for Visionaries, Game
Changers, and
Challengers, (p. 44-55)

8. Nuo verslo projekto iki realaus
verslo: zmogiskieji iStekliai ir
lyderysté

Atvejo analize
pasiskirs¢ius vaidmenimis
grupése, zmogiskyjy
istekliy planavimo
uzduotis.

Mokslinés literaturos

Savarankiskam skaitymui:
Blue Ocean Strategy,
Expanded Edition: How to
Create Uncontested
Market Space and Make
the Competition Irrelevant
(p. 147-170)

9. Nuo verslo projekto iki realaus
verslo: finansavimo $altiniai ir
finansy valdymas

Atvejo analizé
pasiskirs¢ius vaidmenimis
grupése, finansiniy istekliy
planavimo uzduotis.

Mokslinés literatiiros
Savarankiskam skaitymui:
Financial Management:
Theory & Practice, (p.
503-540)

10. Nuo verslo projekto iki
realaus verslo: teisiniai verslo
kiirimo ir vystymo aspektai,
verslo teisinis registravimas

Darbas grupése:
pagrindiniy teisiniy
dokumenty, praktiniy
pavyzdziy analizé ir
aptarimas.

11. Nuo verslo projekto iki
realaus verslo: rinkodaros
pagrindai verslui

Atvejo analiz¢, darbas
grupése: jmonés
rinkodaros veikly
planavimas

Mokslinés literatiiros
Savarankiskam skaitymui:
Marketing  Management
(p. 67-84)

The Four Steps to the
Epiphany: Successful
Strategies for Products
that Win (p. 27-33)




12. Nuo verslo pradzios iki 2 2 4 4 Praktiniy situacijy analizé
ilgalaikés veiklos: jmonés ir aptarimas
augimas
Mokslinés literatiros
Kalba patirtis: sesija-susitikimas Savarankiskam skaitymui:
su verslo atstovu Blue Ocean Strategy,
Expanded Edition: How to
Create Uncontested
Market Space and Make
the Competition Irrelevant
(p. 203-214)
13. Specifinés verslo formos: 2 2 4 Atvejo analizé, darbas
aukstyjy technologijy verslas, grupése
socialinis verslas, §eimos verslas
Mokslinés literatiros
Kalba patirtis: sesija-susitikimas Savarankiskam skaitymui:
su verslo atstovu Open Business Models:
How To Thrive In The New
Innovation Landscape (p.
21-43)
Entrepreneurship
in the Theory and
Practice (p. 202-217)
The Entrepreneurial Role
of Families in Transitional
Economies: The Case of
Lithuania (p. 345-365)
14. Verslo projekty pristatymas ir | 4 2 6 22 | Verslo projekty  rastu
vertinimas pateikimas VMA Moodle
ir pristatymas zodziu per
Vertinimas, diskusija ir MS TEAMS
klausimyno pildymas;
Matuojamas studenty
pasitenkinimas moduliu
IS viso | 30 18 48 | 82

Vertinimo Svoris proc. | Atsiskaitymo | Vertinimo kriterijai

strategija laikas

Verslo 40 Semestro 10 (puikiai) Demonstruojamos isskirtinés teorinés Zinios
modeliavimo eigoje ir gebéjimai verslumo sampratos, verslo tipy, verslo
atlikty modelio ktirimo ir vystymo, verslo proceso ir jo
uzduociy elementy, intelektinés nuosavybés ir apsaugos,
pristatymas zmogiskyjy iStekliy, lyderystés, rinkodaros, finansy
zodziu MS pritraukimo ir valdymo, verslo teisés srityse analizuojant
TEAMS verslo atvejj bei teikiant sifilomus problemy sprendinius.

Atlikta i$sami ir sisteminga analizé, taikliai pritaikytos
teorinés zinioS bei jrankiai, nurodytos elementy sgsajos,
sitilomi sprendiniai iSsiskiria novatoriskumu, tiksliai
atliepia suformuluotg uzduotj, pateikti aiskiai, nuosekliai
ir argumentuotai, pagrjsti empiriniais duomenimis.




9 (I. gerai) Demonstruojamos tvirtos teorinés Zinios ir
gebéjimai verslumo sampratos, verslo tipy, verslo
modelio kitirimo ir vystymo, verslo proceso ir jo
elementy, intelektinés nuosavybés ir apsaugos,
zmogiskyjy iStekliy, lyderystés, rinkodaros, finansy
pritraukimo ir valdymo, verslo teisés srityse analizuojant
verslo atvejj bei teikiant siilomus problemy sprendinius.
Atlikta sisteminga analize, taikliai pritaikytos teorinés
zinios bei jrankiai, nurodytos elementy sgsajos, sitilomi
sprendiniai yra novatoriski, tiksliai atliepia suformuluota
uzduotj, pateikti aiskiai, nuosekliai ir argumentuotai,
pagristi empiriniais duomenimis.

8 (gerai) Demonstruojamos geresnés, nei vidutinés
teorinés zinios ir gebéjimai verslumo sampratos, verslo
tipy, verslo modelio kiirimo ir vystymo, verslo proceso ir
jo elementy, intelektinés nuosavybés ir apsaugos,
zmogisSkyjy istekliy, lyderystés, rinkodaros, finansy
pritraukimo ir valdymo, verslo teisés srityse analizuojant
verslo atvejj bei teikiant siilomus problemy sprendinius.
Atlikta sisteminga analizé, taikliai pritaikytos teorinés
Zinios bei jrankiai, nurodytos elementy sasajos, sitilomi
sprendiniai yra novatoriski, tiksliai atliepia suformuluota
uzduot], pateikti aiSkiai, nuosekliai ir argumentuotai, yra
neesminiy detalumo, nuoseklumo ar argumentacijos
spragy.

7 (vidutiniskai) Demonstruojamos vidutinés teorinés
zinios ir gebéjimai verslumo sampratos, verslo tipy,
verslo modelio kiirimo ir vystymo, verslo proceso ir jo
elementy, intelektinés nuosavybés ir apsaugos,
zmogiskyjy istekliy, lyderystés, rinkodaros, finansy
pritraukimo ir valdymo, verslo teisés srityse analizuojant
verslo atvejj bei teikiant siilomus problemy sprendinius.
Atlikta sisteminga analizé, pritaikytos teorinés zinios bei
jrankiai, nurodytos elementy sasajos, sitilomi sprendiniai
tiksliai atliepia suformuluotg uzduotj, pateikti aiskiai,
nuosekliai ir argumentuotai, pastebima analizés,
detalumo, nuoseklumo ar argumentacijos spragy.

6 (patenkinamai) Demonstruojamos prastesnés, nei
vidutinés teorinés Zinios ir geb¢&jimai verslumo
sampratos, verslo tipy, verslo modelio kirimo ir
vystymo, verslo proceso ir jo elementy, intelektinés
nuosavybés ir apsaugos, zmogiskyjy istekliy, lyderysteés,
rinkodaros, finansy pritraukimo ir valdymo, verslo teisés
srityse analizuojant verslo atvejj bei teikiant sitilomus
problemy sprendinius.. Atlikta analizé, pritaikytos
teorinés Zinios bei jrankiai. Sprendiniai netiksliai atliepia
suformuluotg uzduot] ir problemg, pastebima analizés,
detalumo, nuoseklumo ar argumentacijos spragy.

5 (silpnai) Demonstruojamos minimalius reikalavimus
atitinkancios teorinés zinios ir gebéjimai verslumo
sampratos, verslo tipy, verslo modelio kirimo ir
vystymo, verslo proceso ir jo elementy, intelektinés
nuosavybés ir apsaugos, zmogiskyjy istekliy, lyderystés,
rinkodaros, finansy pritraukimo ir valdymo, verslo teisés
srityse analizuojant verslo atveji bei teikiant sitilomus
problemy sprendinius. Atlikta analizé, pritaikytos
teorinés zZinios bei jrankiai. Sprendiniai netiksliai atliepia




suformuluotg uzduotj ir problema, analizé néra
sisteminga, pastebima esminiy loginiy, detalumo,
nuoseklumo ar argumentacijos spragy.

4: 3; 2; 1 — netenkinami minimalas reikalavimai: darbas
nepristatytas, néra atlikta daugiau kaip trecdalis
uzduoties daliy.

Verslo
projekto
parengimas
rastu ir
pristatymas
zodziu

60

(15% sudaro
verslo
projekto
pristatymas
zodziu MS
TEAMS;

35% - verslo
projekto
pristatymas
rastu VMA
MOODLE;

10% -
komandos
nariy
vertinimas
MS TEAMS)

Semestro
pabaiga

Verslo projekto parengimo kokybé:

10 (puikiai) Demonstruojamos isskirtinés teorinés Zinios
ir gebéjimai verslumo sampratos, verslo tipy, verslo
modelio kitirimo ir vystymo, verslo proceso ir jo
elementy, intelektinés nuosavybés ir apsaugos,
zmogiskyjy iStekliy, lyderystés, rinkodaros, finansy
pritraukimo ir valdymo, verslo teisés srityse rengiant
verslo projekta bei jo pristatyma rastu ir zodziu. Rasto
darbas ir jo sudétinés dalys atitinka keliamus
reikalavimus, darbas tiksliai paremtas verslo atvejo
analize ir iskelta problema. Darbe tiksliai ir taikliai
pritaikytos teorinés zinios bei jrankiai, nurodytos
elementy sgsajos, verslo projektas pristatytas i$samiai,
aptariant visas reikalavimuose nurodytas temas, issiskiria
novatoriskumu, argumentai pateikti aiskiai ir nuosekliai,
pagrjsti empiriniais duomenimis. Verslo projekto
igyvendinimo planas yra pagristas ir iSsamiai pristatytas,
verslo projektas turi auksta potencialg buti jgyvendintas.
Pristatant verslo projekta zodziu demonstruojami
efektyvios ir jtaigios komunikacijos gebéjimai,
pristatymas tiksliai, aiskiai ir nuosekliai perteikia rasto
darbe pristatyta verslo projekta, pristatymui naudojamos
kiirybiskos ~ priemonés, atsakymai | komisijos
uzduodamus klausimus yra taiklds ir pagristi.

9 (I. gerai) Demonstruojamos tvirtos teorinés Zinios ir
gebéjimai verslumo sampratos, verslo tipy, verslo
modelio karimo ir vystymo, verslo proceso ir jo
elementy, intelektinés nuosavybés ir apsaugos,
zmogiSkyjy istekliy, lyderystés, rinkodaros, finansy
pritraukimo ir valdymo, verslo teisés srityse rengiant
verslo projekta bei jo pristatymg rastu ir zodziu. Rasto
darbas ir jo sudétinés dalys atitinka keliamus
reikalavimus, darbas tiksliai paremtas verslo atvejo
analize ir iSkelta problema. Darbe tiksliai ir taikliai
pritaikytos teorinés zinios bei jrankiai, nurodytos
elementy sasajos, verslo projektas pristatytas iSsamiai,
aptariant visas reikalavimuose nurodytas temas,
pristatomas verslo projektas novatoriSkas, argumentai
pateikti aiSkiai ir nuosekliai, pagristi empiriniais
duomenimis. Verslo projekto jgyvendinimo planas yra
pagristas ir iSsamiai pristatytas, verslo projektas turi
auksta potencialg buti jgyvendintas. Pristatant verslo
projekta zodZiu demonstruojami efektyvios ir jtaigios
komunikacijos gebéjimai, pristatymas tiksliai, aiskiai ir
nuosekliai perteikia rasto darbe pristatyta verslo projekta,
pristatymui  naudojamos  kiirybiskos  priemonés,
atsakymai j komisijos uzduodamus klausimus yra taikliis
ir pagrjsti.




8 (gerai) Demonstruojamos geresnés, nei vidutinés
teorinés zinios ir gebéjimai verslumo sampratos, verslo
tipy, verslo modelio kiirimo ir vystymo, verslo proceso ir
jo elementy, intelektinés nuosavybés ir apsaugos,
zmogiskyjy iStekliy, lyderystés, rinkodaros, finansy
pritraukimo ir valdymo, verslo teisés srityse rengiant
verslo projekta bei jo pristatyma rastu ir zodziu. Rasto
darbas ir jo sudétinés dalys atitinka keliamus
reikalavimus, darbas tiksliai paremtas verslo atvejo
analize ir iSkelta problema. Darbe tiksliai ir taikliai
pritaikytos teorinés zinios bei jrankiai, nurodytos
elementy sasajos, verslo projektas pristatytas iSsamiai,
aptariant visas reikalavimuose nurodytas temas,
pristatomas verslo projektas novatoriSkas, argumentai
pateikti aiSkiai ir nuosekliai, pagristi empiriniais
duomenimis. Verslo projekto jgyvendinimo planas yra
pagristas ir iSsamiai pristatytas, verslo projektas turi realy
potencialg buti jgyvendintas. Pristatant verslo projekta
7zodziu demonstruojami efektyvios komunikacijos
gebéjimai, pristatymas tiksliai, aiSkiai ir nuosekliai
perteikia rasto darbe pristatyta verslo projekta,
pristatymui naudojamos tinkamos priemonés, atsakymai
1 komisijos uzduodamus klausimus yra taiklts ir pagrijsti.
Yra neesminiy detalumo, nuoseklumo, argumentacijos ar
efektyvios komunikacijos spragy.

7 (vidutiniskai) Demonstruojamos vidutinés teorinés
zinios ir gebéjimai verslumo sampratos, verslo tipy,
verslo modelio kiirimo ir vystymo, verslo proceso ir jo
elementy, intelektinés nuosavybés ir apsaugos,
zmogisSkyjy istekliy, lyderystés, rinkodaros, finansy
pritraukimo ir valdymo, verslo teisés srityse rengiant
verslo projekta bei jo pristatymg rastu ir zodziu. Rasto
darbas ir jo sudétinés dalys atitinka keliamus
reikalavimus, darbas tiksliai paremtas verslo atvejo
analize ir iSkelta problema. Darbe tiksliai ir taikliai
pritaikytos teorinés zinios bei jrankiai, nurodytos
elementy sasajos, verslo projektas pristatytas iSsamiai,
aptariant visas reikalavimuose nurodytas temas,
argumentai pateikti aiskiai ir nuosekliai. Verslo projekto
igyvendinimo planas yra pagristas ir iSsamiai pristatytas,
verslo projektas turi realy potencialg buti jgyvendintas.
Pristatant verslo projekta zodziu demonstruojami
efektyvios komunikacijos gebéjimai, pristatymas aiskiai
perteikia rasto darbe pristatyta verslo projekta,
pristatymui naudojamos tinkamos priemonés, atsakymai
1 komisijos uzduodamus klausimus yra taiklts ir pagristi.
Pastebima  struktaros, detalumo, nuoseklumo,
argumentacijos ar efektyvios komunikacijos spragy.

6 (patenkinamai) Demonstruojamos prastesnés, nei
vidutinés teorinés zinios ir geb¢&jimai verslumo
sampratos, verslo tipy, verslo modelio kirimo ir
vystymo, verslo proceso ir jo elementy, intelektinés
nuosavybés ir apsaugos, zmogiskyjy istekliy, lyderystés,
rinkodaros, finansy pritraukimo ir valdymo, verslo teisés
srityse rengiant verslo projekta bei jo pristatyma rastu ir
zodziu. RaSto darbas ir jo sudétinés dalys atitinka
keliamus reikalavimus, darbas paremtas verslo atvejo




analize ir i8kelta problema. Darbe pritaikytos teorinés
zinios bei jrankiai, nurodytos elementy sgsajos, verslo
projektas  pristatytas  iSsamiai, aptariant  visas
reikalavimuose nurodytas temas, pateikiant argumentus.
Verslo projekto jgyvendinimo planas yra pristatytas.
Verslo projekto pristatymas zodziu aiskiai perteikia rasto
darbe pristatytg verslo projekta, pristatymui naudojamos
tinkamos priemonés, atsakoma j komisijos uzduodamus
klausimus. Pastebima struktiiros, detalumo, nuoseklumo,
argumentacijos ar efektyvios komunikacijos spragy,
pateiktos ne visos rasto darbo dalys, verslo projekto
pritaikymo/vystymo  praktikoje  potencialas  yra
nepagristas arba silpnas.

5 (silpnai) Demonstruojamos minimalius reikalavimus
atitinkancios teorinés zinios ir gebéjimai verslumo
sampratos, verslo tipy, verslo modelio kiirimo ir
vystymo, verslo proceso ir jo elementy, intelektinés
nuosavybés ir apsaugos, zmogiskyjy istekliy, lyderystés,
rinkodaros, finansy pritraukimo ir valdymo, verslo teisés
srityse rengiant verslo projekta bei jo pristatyma rastu ir
zodziu. Rasto darbas ir jo sudétinés dalys tik i dalies
tenkina keliamus reikalavimus, neatitinka nustatytos
struktdiros, pristatytos ne visos darbo dalys, darbas
netiksliai paremtas verslo atvejo analize ir iSkelta
problema. Verslo projekto pristatymas zodziu yra
nei$samus. Pastebima struktiiros, detalumo, nuoseklumo,
argumentacijos ar efektyvios komunikacijos spragy,
verslo  projekto  pritaikymo/vystymo  praktikoje
potencialas yra nepagrijstas arba silpnas.

4; 3; 2; 1 — Verslo projektas neparengtas, nepristatytas

rastu ir/arba zodziu, arba netenkina minimaliy
reikalavimy.
Autorius Leidimo | Pavadinimas Periodinio | Leidimo vieta ir
metai leidinio Nr. | leidykla
ar leidinio | ar internetiné
tomas nuoroda
Privalomoji literatiira
Ronald J. 2020 Business Essentials Twelfth Pearson Education
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